
En la Maestría de Administración de Agronegocios     
te preparamos competitivamente con habilidades y co-
nocimientos sólidos en áreas empresariales del sector 
agropecuario que les permitirán    ASPIRAR A UN FU-
TURO ECONÓMICO Y SOCIAL   REELEVENTE y 
TRIUNFAR en el MUNDO DE LOS NEGOCIOS. 

Es un POSGRADO con CERTIFICADO DE CALIDAD 
que optimiza su proceso de aprendizaje y adquisición 
de competencias empresariales. 

El TÍTULO que otorga el INSTITUTO DEL VALLE, es 
validado por la Secretaría de Educación del Estado por 
lo que tiene reconocimiento en todo el país. 

P otenciar tu competitividad profesional y empre-

sarial mediante una educación de calidad, con identi-

dad y vinculación regional y visión global, desarro-

llándote habilidades emprendedoras y de administra-

ción de agronegocios. 

RVOE MAS100918, CLAVE SEE 16PSU0129R 
Incorporada a la Secretaría de Educación 

 
Oficinas Francisco I Madero # 390, Col Independencia 

Apatzingán, Mich., CP 60600 
Tels: 01 (453) 537 5514,  453 534 0927.  

Cel 453 110 4273, 453 110 4357, 453 110 4340 
www.idelvalle.org 

informacion@idelvalle.org 

Abierto (con 6 horas de clase por semana 

en horario flexible) y Virtual  

EDUCANDO PARA EL FUTURO... 
PREPARANDO TRIUNFADORES 

Una MAESTRÍA  

                     para personas que trabajan   

y buscan un mejor futuro 

 

MISIÓN 

de  Agronegocios 

en el  Instituto del Valle 

Duración: 6 cuatrimestres (2 años), en sesiones flexi-
bles de 6 horas por semana en esquema abierto y 
virtual. 

2 AÑOS  
CUATRIMESTRAL 

MAESTRÍA 

Administración 
de Agronegocios 

Contacto: 

Certificado en:  

ISO9001:2015, 

Institución Ecológica 2011 

Instituto Saludable y Seguro 2012 

Premio Michoacán a la Competitivad 2010 

GLOBAL SOCIAL BENEFIT INCUBATOR   

EDUCATE! for social leadership  

http://www.idelvalle.com


Proceso de admisión 

¿Qué le ofrecemos en la 

Maestría en Administración de AGRONEGOCIOS? 

Plan de estudios cuatrimestral de 2 años  

Primer cuatrimestre 

 Fundamentos de       
Administración 

 Dirección y Liderazgo 

 Integración del Plan de 
Negocios 

 

Segundo cuatrimestre 

 Dirección de Capital Hu-

mano 

 Dirección Estratégica 

 Contabilidad Financiera 

Tercer cuatrimestre 

 Análisis de Decisiones 

 Dirección de            
Operaciones 

 Finanzas 

Cuarto cuatrimestre 

 Economía 

 Administración de Cade-

na del Suministro 

 Dirección de             

Mercadotecnia 

Quinto cuatrimestre 
 
ESPECIALIDAD:          

MERCADOTECNIA 

(optativas) 

 Calidad y Normatividad 

 Microeconomía 

 Investigación de       

Mercados 

 

ESPECIALIDAD:           

FINANZAS (optativas) 

 Calidad y Normatividad 

 Microeconomía 

 Marco Jurídico del   

Sistema Financiero 

 

ESPECIALIDAD:           

EMPRENDIMIENTO 

(optativas) 

 Calidad y Normatividad 

 Microeconomía 

 Empresas familiares 
 

Usted recibirá nuestro magnífico programa de 
estudios con t res  espec ial idades:  Mercado-
tecnia, Finanzas y Emprendimiento.  
 

El programa ha sido desarrollado por expertos 
en dirección de negocios considerando las ca-
racterísticas y oportunidades la región. 
 

La oportunidad de formarse como empresario 
emprendedor para aprovechar  las  múl t ip les  
oportunidades de negocio que hay en la re-
gión. 
 

Asistencia en la incubación de agronegocios 
forme su propia empresa antes de terminar 
la Maestría. 
 

Sexto cuatrimestre 
 
ESPECIALIDAD:                   

MERCADOTECNIA (optativas) 

 Innovación y Desarrollo de 

Productos y Servicios 

 Estrategias de Precio y     

Rentabilidad 

 Estrategias de                  

Comercialización 

 Desarrollo de Franquicias 

 Análisis del Comportamiento 

del Mercado y el Consumidor 

 Mercadotecnia política 

 

ESPECIALIDAD:FINANZAS 

(optativas) 

 

 Ingeniería Financiera 

 Finanzas Corporativas 

 Administración de Portafolios 

 Finanzas Públicas  

 Innovación y Tecnologías de 

Información 

 

ESPECIALIDAD EN             

AGRONEGOCIOS Y                    

EMPRENDIMIENTO (optativas) 

 

 Innovación y Desarrollo de 

Productos y Servicios 

 Estrategias de Precio y    

Rentabilidad 

 Desarrollo de Franquicias 

 Innovación y Tecnologías de 

Información 
 

 


